
 

Wer sind wir? 

Die DIFK Deutsches Institut für Feuerfest und Keramik GmbH, mit Sitz im Höhr-Grenzhausen, ist 
seit über 50 Jahren eines der weltweit führenden Laboratorien auf dem Gebiet der 
Materialprüfung keramischer und feuerfester Rohstoffe und Erzeugnissen. Ein breites Spektrum an 
diversen chemischen, physikalischen und mineralogischen Analyseverfahren sowie mechanischen 
Hochtemperatur-Prüfverfahren werden in unseren Laboren nach internationalen Normen und 
Regeln durchgeführt.  

Für Mitarbeit im Bereich Technischer Vertrieb suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n:  

 

Vertriebsingenieur*In (M/W/D) 

 

Was müssen Sie machen? 

• Sie betreuen, beraten und bei Bedarf besuchen Sie die Neu- und Stammkunden. 
• Sie sind die Kontaktperson für die Kunden, d. h. Sie erstellen Angebote für sie, 

beantworten ihre Fragen und geben ihre Wünsche intern weiter.  
• Sie nehmen Kundenaufträge entgegen und legen interne Prüfaufträge im System an.  
• Sie koordinieren die Auftragsbearbeitung mit Ihren Kolleg*Innen und achten darauf, dass 

die Aufträge rechtzeitig abgeschlossen werden. 
• Sie schreiben Prüfberichte und überprüfen die Rechnungen. 
• Gemeinsam mit anderen Vertriebskolleg*Innen repräsentieren Sie die DIFK GmbH bei 

externen Veranstaltungen.  

Was müssen Sie mitbringen? 

• Sie besitzen fundierte Kenntnisse und Erfahrungen zu Keramiken und feuerfesten 
Werkstoffen sowie deren Anwendungen. 

• Sie beherrschen Deutsch und Englisch in Wort und Schrift. 
• Sie sind ein Team-Player, zuverlässig, freundlich, und haben ein selbstbewusstes 

Auftreten. 
• Sie verfügen über EDV- Kenntnisse und beherrschen die gängigen PC-Programme und 

deren Anwendungen. 

Womit können Sie sich empfehlen? 

• Sie bringen fundierte Kenntnisse und Erfahrungen zu Prüfmethoden keramischer und 
feuerfester Werkstoffe mit. 

• Es ist sehr vorteilhaft, wenn Sie sich mit nationalen und internationalen Normen zu den o g. 
Werkstoffen und Prüfmethoden auskennen. 

• Sie haben bereits Erfahrungen im Bereich Kundenbetreuung und Sales-Engineering.  

Was bieten wir an? 

Wir bieten Ihnen einen spannenden Job in einem kommunikativen Team. Bei uns haben Sie die 
besten Chancen flexibel und zielorientiert zu arbeiten, sich weiteres Wissen über viele interessante 
Themen anzueignen, und mit einem großen Netzwerk von Unternehmen aus diversen großen 
Industriebranchen in Verbindung zu stehen. 

 



 

Arbeitsvertrag: Unbefristet mit einer Probezeit von sechs Monaten  

Art der Stelle: Vollzeit 

Erwartete Arbeitsstunden: 39,5 Stunden pro Woche 

Arbeitszeiten: Montag bis Freitag 

Arbeitsort: Höhr-Grenzhausen 

Besonderheiten:  

• Flexible Arbeitszeiten 
• 1-2 Tage Homeoffice nach Absprache 
• Möglichkeit der Fahrgemeinschaft oder Mitfahrgelegenheit 

Wie können Sie sich bewerben? 

Senden Sie Ihren Lebenslauf mit einem Anschreiben per Mail an: 
 

Dipl.-Kffr. Tatjana Schinkel 

Schinkel@difk.de 

Oder rufen Sie uns direkt an! 
Telefonnummer: 02624 9433 232 

Montag - Donnerstag, 10 Uhr - 15 Uhr 

Freitag, 10 Uhr - 12 Uhr 

Wir freuen uns darauf Sie kennenzulernen! 

 

 


